
Bilan &
Chiffres Clés

1

2013



Les chiffres clés de la 8ème édition

• 11 000 m² d’innovations et de solutions IT et Télécoms

• 12 800 professionnels de la distribution réunis pendant 2 jours

• 3 575 entreprises d’intégrations, de services et de revente, représentant
6 133 acheteurs et décideurs

• 33% d’entre eux présents 2 jours

• 65% venant de province et 35% de région parisienne

• 2 500 nuitées offertes aux revendeurs de province

• Plus de 500 marques présentes, 204 en direct et près de 300 représentées
sur les stands de grossistes

• 47 grossistes Français dont :
Also, Azlan, Avnet, Coriolis Télécom, Dexxon Data média, Ingram Micro, 
Itancia, Tech Data,…
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Affichage Dynamique - Applicatifs - Comptabilité, Gestion, Budgets,… -

Archivage - Big Data - Business Apps - BYOD –

Cloud Computing – Communications Unifiées -

Composants - CRM - Data Capture, POS - Data Center – DECT, WiFi -

Dématérialisation - Domotique - E-Commerce – ECM, MDS & MPS -

Gestion du Document - Hébergement - IaaS -

Infrastructures – IPBX, PBX, Routeurs, Switches - Logiciels - Mobilité -

Monétique - Multimédia – PaaS - Protection électrique –

Réseau & Télécoms - SaaS - Sauvegarde & 

Stockage - Sécurité – Services Financiers – Services Managés -

Services Web - Solutions Antivirus, AntiSpam & Intrusion - Solutions Audio Vidéo –

Solutions Bureautique - CAO & PAO - Solutions Collaboratives –

Solutions Gestion de contenu & Gestion de données – Solutions Métiers & BPM -

Solutions Point de Vente - Solutions RH – Systèmes d'Impression -

Terminaux - ToiP / VoiP - Vente de liens DSL (VGA) 

Toutes les nouvelles solutions IT & Télécoms

Et tant d’autres…



Les visiteurs: 100% Channel

4

SSII (ESN)
VARs
SSDI
Infogéreurs
Revendeurs
Intégrateurs Réseaux & 
Telecoms
Bureauticiens
Prestataires de services
ISV, Editeurs de logiciels,
…



Leurs activités 
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Distribution généraliste, détail :
• Revendeur de produits et services informatiques et télécoms aux entreprises, 66,30%
• Revendeur de produits et services informatiques et télécoms aux particuliers, 23,01%
• Autre, 10,68%

Distribution spécialisée, détail :
• Bureautique, 25,42%
• Fournitures et consommables, 30,25%
• Assembleur, 8,42%
• SSDI, 8,42%
• Vidéo-Surveillance, 5,50%
• Autre, 13,50 %

Editeurs de logiciels, détail :
• Sites Internet, 23,25%
• Logiciels Applicatifs, 42,07%
• Logiciels en mode SaaS, 11,81%
• Logiciels Systèmes, 10,70%
• Autre, 12,18%

Intégrateurs, Service télécoms & VARs, détail : 
• Services Télécoms, 33,60%
• Intégrateurs d'infrastructures Informatique, 20,03%
• Intégrateurs d'infrastructures Télécoms et Réseaux, 12,52%
• Intégrateurs de solutions Logicielles, 13,95%
• Intégrateurs de solutions Informatique, 13,20%
• VARs, 6,38%
• Autre, 0,31%

Services, détail : 
• Maintenance, 35,52%
• Audit, Conseil, 25,23%
• Formation, 10,34%
• Infogérance, 9,11%
• SSII, 10,29%
• Autre, 9,51%

Distribution 
Généraliste

25%

Distribution 
Spécialisée

16%

Editeurs de 
Logiciels (ISV)

4%

Intégrateurs, 
services 

télécom & 
VARs
24%

Services
30%

Autre
1%



Leur fonction
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Direction 
Générale

55%

Marketing / 
Achats / Appro

9%

Ventes
19%

Technique
17%

DIRECTION GENERALE, détails : 
• Gérant 25,23%

• Dirigeant 12,68%
• PDG 9,05%
• DG 3,35%

Marketing / Achats / Appro / Logistique, détails : 
• Directeur/Responsables achats & Appro 5,28%

• Directeur/ Responsable Marketing 1,91%

VENTES, détails : 
• Commercial / Technico Commercial 6,48%
• Directeur Commercial / Directeur 

Développement 5,03%
• Responsable Commercial 2,85%
• Agents / Apporteurs d'affaires / Consultants 

1,93%

TECHNIQUE, détails :
• Technicien / Dépanneur 5,92%
• Directeur Technique 5,06%
• Responsable Technique 2,89%



Leur chiffre d’affaires
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Moins de 0,5 M€
44%

0,5 à 1 M€
18%

1 à 2 M€
8%

2 à 5 M€
7%

5 à 10 M€
4%

Indéterminé
9% + 10 M€

10%

Détail CA  + de 10 M€: 
• + 200 M€ 1,48%
• 100 - 200 M€ 1,12%
• 50 - 100 M€ 2,65%
• 20 - 50 M€ 1,8%
• 10 - 20 M€ 3,2%

Performance :
+ 50% de sociétés de + 10M€ vs 2012
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Leur région

• 65% Province 
• 35% Région parisienne
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1 PACTE LITTORAL - 1 PACTE PROVENCE - A2COM - ABAC INFORMATIQUE - ABICOM - ABS - ACTIMAC - ACTIV -
ACTIVIUM GROUP - ADISTA - ADOUR BUREAU - ADVENS - AID COMPUTERS - AISNE BUREAUTIQUE SYSTÈME - AJ
COPIEURS - ALTERNALEASE – ALTIUS - AM - AMG INFORMATIQUE – ANDROMAC – ANTEMETA – APX - ATN GROUPE
ATN WEB - AXIANS - AXONE GROUP – BCLR – BCMP - BOURGOGNE REPO – BUROLOR - BUSINESS ASI - C2I
GUADELOUPE - CAMIF COLLECTIVITES – CDISCOUNT – CFI – CHEOPS - - TECHNOLOGY - CIS VALLEY - CLEWORD SAS -
COM6 - COMNETWORK – COMPUFIRST - COMPUTACENTER France - COPIE CONFORME – CORSIDEV - C'PRO - C'PRO
– CYBERTEK - DEBUCY – DEVOTEAM - DISTRIBUTION DE SERVICES INDUSTRIELS - DOCUMENT STORE - ECONOCOM -
ECONOCOM France - ECONOCOM PRODUCTS & SOLUTIONS – ELAN - EPHESUS – ESCRIM - EST REPRO – ETIT –
EURABIS – EURALLIANCE - EUROMEDIA – EUROPA - FAXY BUREAUTIQUE - FIDUCIAL BUREAUTIQUE - FIDUCIAL
INFORMATIQUE – GENAPI - GERMOND SAS - GROUPE ARCAN - GROUPE CONVERGENCE - GROUPE ESUS - GROUPE
HEXAPAGE - GROUPE LMS - GROUPE VBS – IBEX – ILIANE - IMAKYS COMMUNICATIONS SAS - INFOCLIP ABACOM -
INFOMIL - INFORMATIQUE ET PREVENTION - INMAC WSTORE MISCO - INSIGHT TECHNOLOGY SOLUTIONS SAS –
INTRALIGNE - IRIS INFORMATIQUE - ITC-ARIANE - JCD COMMUNICATION- JLL INFORMATIQUE - JV2R MAC WAY -
LACOUR CONCEPT – LBS – LEASEWARE – LYRECO - MACANDCO – MAJUSCULE – MAKESOFT – MCS - MEDITERANNEE
BUREAUTIQUE - METRO CCF – MISMO – MVI - NDC PRO - NETMAKERS SA - NEYRIAL INFORMATIQUE – NOEVA –
NORMACTION – NOVENCI - OCEANIS INFORMATIQUE – OLISYS - OPENSTORAGE France – ORDISYS – PENTASONIC -
PERMIS INFORMATIQUE DISTRIBUTION – PRODWARE – PROGETECH - PSI INFO - QUADRA BUREAUTIQUE – QUADRIA
- RCB INFORMATIQUE – RDI - REPRO SYSTÈME - RESADIA - ROVER ROVERONLINE - RUEDUCOMMERCE SA – SCC –
SCRIBA –
SEQUENCE INFORMATIQUE - SEQUOIA GROUPE – SERCA – SERIANS –
SHI INTERNATIONAL SAS – SIDERIS - SIGMA MEDITERRANEE – SMS – SOLIDD – SOLWARE
AUTO – SOMAINTEL - SV BUREAU - TECHNOLOGIE INVESTISSEMENTS – TELINTRANS
– TELMO - TETRA-INFORMATIQUE - TL SYSTEMES – TOUILLER ORGANISATION - TRANSTEC –
VDI TELECOM …

280 dirigeants et décideurs issus de 145 grandes entreprises de 
distribution à + 5 M€ C.A. ont participé au programme.

Le programme    pour les
grands acheteurs 

Performance :
+ 64% de décideurs dirigeants vs 2012
+ 107 % d’entreprises vs 2012

Ils étaient présents…
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Au total, ce sont 3 575 entreprises de reventes, d’intégrations
et de services qui étaient présentes à IT Partners en 2013.

Quelques exemples …

• SSII (ESN), Prestataires de service, ISV, …

ABTEL SARL, ABYLSEN, ACTIVEO, ADDENDA SOFTWARE, ADITIA LEASE, AENIX, AITEC, APPIC SA, APY MICRO,
ARCHIV SYSTEM, ARTEMYS, CADUCIEL INFORMATIQUE, CONCEP CONSTR COMMERCIAL INFORM COIFFURE
LA COIFFURE, CONSEILS ET INFORMATIQUE DE LA METROPO, CONSULTANTS IP, DELTA INDUSTRIE SERVICE,
DEUZZI JPLCOM, DISTRICODE, GENIE TELECOM, ISIMEDIA, ITEM INFORMATIQUE, KESYS, L.S.E, M A T I LAN
MATILAN, MICRO SERVICES INFORMATIQUES MSI, NELITE, OLFEO, OPALEDATA, PARA GRAPH, PARTNER
INFORMATIQUE SARL CARBONE 14 INFORMATIQUE, PERMIS INFORMATIQUE DISTRIBUTION ORBYTES, PRIM X
TECHNOLOGIES, PROGES PLUS, PROXIMIT, PSI INFO, PSI INFO, REPORT ONE, RM INGENERIE RM INFORMATIQUE,
SILOG, SOFT ET SERVICES, SOFTWARE TECHNOLOGY RESOURCES, SOFTWAREONE FRANCE SAS, SOLIDD,
SOLUCEO DGPF, SOLWARE, SOLWARE AUTO, STS CONSULTING, SYSTEMLOG, VERTEX SUPPORT ET
MAINTENANCE France, …



• Intégrateurs
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Quelques exemples …

ABC INFORMATIQUE, ABICOM, ABS INFORMATIQUE PLUS ABS INFORMATIQUE, ABSYS, ACCESS
DIFFUSION, ADVENS, AES DANA, AGESYS, AKUBE, ALINTO, ALTERNALEASE, ALTERNALEASE S.A, ALTILANS,
AMIELEC, ANDROMAC, ARTELCOM, ATHENA DISTRIBUTION, ATS-GIE, AURANEXT, AVASSYS,
BUREAUTIQUE ET COMMUNICATION, BUSINESS ASI BUSINESS EURALLIANCE S, BYO SERVICES, CAP
ANTIGONE SA, CAP SYNERGY, CAPINFO, CAPLASER INFORMATIQUE, CEFI, CERIEL, CIV FRANCE,
CLARSYS, CLEMESSY TELECOMMUNICATIONS, CLEWORD SAS, CLIPPER TECHNOLOGIES, COVERAGE
COMMUNICATION, D H S, DECI DEVELOPPEMENT, DELETEC, DELETEC CORPORATE, DELTA SYSTEME,
DIATEM, DIGITECHNIC-CARRI SYSTEMS, DISTRIBUTION DE SERVICES INDUSTRIELS, DUOTECH DECINFO, EB
ATE, EDISYS, EIFFAGE ENERGIE RESEAUX & TELECOM, ENTELA, ERI CONCEPT INFORMATIQUE, ETIT,
EUROMEDIA MEDIA OPTIC MEDIA, EXTREMIT, FRANCE ALARME NORD, GALILEE, GROUPE ESUS, GROUPE
LMS, GROUPE OCEALIS, GROUPE-SOLFI, HERVE CONSULTANTS, HEXANET, HIGH TECH
COMMUNICATIONS SERVICES, HOXPHONE, ILIANE, IMAKYS SUPPORT ET SERVICES, INEO COM OUEST,
INFOCLIP ABACOM, INGECOM, INTEGRATIONS ET SERVICES, INTENS FRANCE, IRIDIS, ISWITCH, ITC
SYSTEMES, ITC-ARIANE, IVM TR SERVICES, KESYS SA, LACOUR CONCEPT, LEASEWARE, LINKCOM,
MANHATTAN, MEDIA COMMUNICATION IDF, NAXOS, NCS NORD DE FRANCE NETWORKS &
COMMUNICATIONS SYSTEMS, NETIXIA, NEYRIAL INFORMATIQUE, NORMACTION, NOVATIM, NOVENCI,
OLISYS, OPEN STORAGE FRANCE, OZONE, PERMIS INFORMATIQUE, PERMIS INFORMATIQUE
DISTRIBUTION, PROJECT SI, QUADIX, REGIONAL SYSTEME INFORMATIQUE, REPI SECURITE, RGI SOLUTIONS,
SARL VIP INFORMATIC INFOCENTRE, SAS VICTORIA IMAGE ET SON, SIGMA MEDITERRANEE, SOLUTION
MICRO SYSTEM, STENTORIUS, SVD-FRANCE, TELCITE, TELELEC DATACOM, TELMO, TIMS SYSTEMES, TL
SYSTEMES, TRANSTEC, TRYO, UMANIS COMPUTER, UNIVERSAL CONNECT, VDI TELECOM, …
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• Distribution, Bureautique, Consommable, SSDI, …
Quelques exemples …

1 PACTE LITTORAL, 1 PACTE PROVENCE, ABC SYSTEMES, ABS GRENOBLE ABS ALTO, ACIPA, ACTIMAC, ACTUEL BURO,
ADOUR BUREAU, ADVANCED FRANCE COMPOSANTS, AID COMPUTERS, AID INFORMATIQUE, AISNE BUREAUTIQUE
SYSTEME, AISNE BUREAUTIQUE SYSTEMES S A S (ABS), AMG INFORMATIQUE, ANJOU BUREAU GESTION, APPLEWOOD,,
INFORMATIQUE ET PREVENTION, INTERFACE CARAIBES INFODOM, IXAM FRANCE, JCD COMMUNICATION, JLL
INFORMATIQUE, LDK2 BEMAC, MAC & CO HYPE, MAINTENANCE VENTE INFORMATIQUE M V I, MAKESOFT,
MARCIREAU, MCS (MICRO COMPUTER SERVICES), MICRO COMPUTER SERVICE, MVI, NATIS, OLISYS, OPENSTORAGE
FRANCE, ORDISYS, P44, PARTNER SYSTEMES, PIQUANT BUROTIC, QUADRA BUREAUTIQUE, RCB INFORMATIQUE,
REPROTHEQUE DOCUMENT, RESEAUX BUREAUTIQUES, SHI INTERNATIONAL SAS, SOCIETE D EQUIPEMENT DE BUREAU SEB
BUREAUTIQUE, TELE SERVICE DES DOMES, TONER SERVICES FR, VARENNE PSM, VOTRE BUREAU, ZWILLER
HYPERBUROASINFO, ASSISTANCE CONSEIL TECHNIQUE INFORMATI, BAC BUREAU ASSISTANCE CONSEIL, BOURGOGNE
REPRO, BUGBUSTERS SAS BUGBUSTERS, BUREAU 02, BUREAU SERVICES ORGANISATION, BUREAUTIQUE CONSEIL MIDI
PYRENEES (BCMP), BURO SHOP CONCEPT BUREAU CONCEPT, C2I GUADELOUPE, CHARENTE INFORMATIQUE
DIFFUSION (C.I.D.), COMPUFIRST, CYRANO LA GENERALE DES ECOLES, D I B FRANCE, DEBUCY, DISTRIB SERVICE
MAINTENANCE INFORMATIQ, E NETWORK, EPHESUS, ESUS BUREAUTIQUE, EXPRESS GROUP FRANCE, FABRE BUREA
INFORMA RHONE F B I RHONE, FLEXSI, GERMOND SAS, GM INFORMATIQUE, INFORMATIQUE & PREVENTION, …
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• VPC, e-tailers, …
Quelques exemples …

ABIX SARL, BOXIMEDIA 123 CONSOMMABLES, INFORMATIQUE DISCOUNT, JV2R MAC WAY, LA
BOUTIQUE DU NET, M C G FRANCE SA INFORMATIQ DISCOUNT, PCKADO, PEARL DIFFUSION PEARL
PD DIAMOND DIFFUSION MAGIC, PROWEB CE, REDCOON France, …
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Résultats 2013
204 sociétés ont participé en 2013 avec :

• 157 marques en direct
• 47 grossistes

Les fournisseurs exposants

La liste des exposants 2013 :

8SENS - AASTRA - ABBYY - ACER - ACI SUPPLIES - ACTN - ACTUAL SYSTEMES - ADDIS TECHNOLOGIES - ADDITIONAL DESIGN - AGS

BACKUP - AIGOTECH ONSYNK - ALCATEL HOME AND BUSINESS PHONES - ALSO France, Groupe ALSO ACTEBIS - AMD - AOC

INTERNATIONAL - APC BY SCHNEIDER - ARKEIA SOFTWARE - ARMOR OFFICE PRINTING – ASUS – ATEN - ATHENA GLOBAL SERVICES –

AUDIM – AUTOTASK - AVER INFORMATION – AVIRA - AVNET TECHNOLOGY SOLUTIONS - be quiet! - BEEMO TECHNOLOGIE – BELKIN –

BeProductiv - BITDEFENDER PAR EDITIONS PROFIL – BLUESTAR - BOSCH SECURITY SYSTEMS – BROTHER - BUFFALO TECHNOLOGY –

CANON – CASEKING - CASIO – CHERRY - CHIP PC TECHNOLOGIES - CIEL – CISCO - CloudSystem - CMB France – COMPLETEL –

COMTRADE – CONFIG - COOLER MASTER - CORIOLIS TELECOM – COSERVIT - CUC – MCAD - DCI LTD – DELL – DEXXON – DISTRIWAN

– DIVALTO - D-LINK – DOCUWARE – EATON - EBP INFORMATIQUE - EET EUROPARTS – EMC – EPSON – ETC – EURECIA – EVAULT -

EVOLIZ.COM – EXER - F-SECURE - FUJITSU - G DATA SOFTWARE France - GFI MAX – AUBELIO - GIGABYTE - GREEN ECO - GRENKE

LOCATION - HERMITAGE SOLUTIONS – HP - HUB ONE - I.R.I.S. – IBM - IDS BOX - IIYAMA - IMAGO France – IMATION – INFOBACKUP -

INFOSEC UPS SYSTEM - INGRAM MICRO – innovaphone – INTEL - INTERVALLE – IOMEGA – ITANCIA - ITWAY France – JARLTECH -

KASPERSKY LAB - K-DISTRIBUTION – KENSINGTON – KODAK - KONICA MINOLTA - KYOCERA DOCUMENT SOLUTIONS - LaCie - LAMA

France / RECUP'CARTOUCHES – LEASECOM – LENOVO – LEXMARK - LG ELECTRONICS - LOCAM - LUNDI MATIN – LVL - M.T.T MOBILE

TOUT TERRAIN - MAPPING CONTROL - MCA TECHNOLOGY – MCL – MEMJET – MICROSOFT – MILE - MONITEURS PHILIPS - MOZY – MSE

– MSI – NAVAHO – NAVISTA - NERIM - NET POINT – NETAPP – NETGEAR – NORDNET - NUANCE – NUMERGY – OCTANT – OKI –

OODRIVE - OPCOM - ORANGE BUSINESS SERVICES - OUT BACKUP – OVERLAP - OVH.com - PANTUM EUROPE - PELI PRODUCTS -

PELIKAN France - PHILIPS SPEECH PROCESSING SOLUTIONS - PICATA - PNY TECHNOLOGIES - PORT DESIGNS - PRO LASER - PS

PRINTSERVICE GmbH - QNAP SYSTEMS INC. - QUERY INFORMATIQUE - REALEASE CAPITAL – RECOVEO - - REVENDREDUCLOUD.COM -

RG SYSTEMES - RICOH - RIELLO ONDULEURS – SAGEMCOM – SAMSUNG – SANDISK - SATELLIZ - SCANSOURCE EUROPE - SECOMP

France – SECUSERVE - SIDEV - SINTEL – SONY – SOPHOS - SPIGRAPH France – SQP – SWYX – SYMANTEC – SYNERWAY – SYNOLOGY -

TABLEAU SOFTWARE - TANDBERG DATA - TARGUS - TECH DATA - TECH DATA AZLAN - TECH DATA DATECH - TECH DATA MAVERICK -

TECH DATA MOBILE - TECH DATA TRIADE – TELELOGOS - TELMAT INDUSTRIE - TERRA COMPUTER – TEXTORM - THULE ORGANIZATION

SOLUTIONS – TIPTEL – TOSHIBA - TP-LINK France SARL - TRACOR EUROPE - TREND MICRO - TRUST2CLOUD – UBISTORAGE - URBAN

FACTORY - VADE RETRO TECHNOLOGY – VEEAM – VMWARE - W8PAD - WATSOFT DISTRIBUTION – WAVESOFT – WD – XTRIUM –

ZEENDOC – ZOTAC - ZYXEL France
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Secteur Infrastructures:
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Cette année encore, IT Partners a été un
événement incontournable du Channel.
C’est la possibilité unique pour nous de
rencontrer des milliers de partenaires de
toute la France et d’échanger, de créer
de la valeur et de bénéficier de leur retours
enrichissants. » Clément GUILLAUMIN

« L’IT Partners 2013 a pour nous été un très
bon cru avec plus de 350 revendeurs
rencontrés durant 2 jours très intenses. Nous
avons pour la première fois mis en place
notre propre stand Eaton sur 18m² afin de
présenter l’ensemble de nos solutions. Ces
2 jours sont pour nous l’occasion de
rencontrer nos partenaires habituels mais
aussi d’en découvrir de nouveaux. Nous
avons d’ores et déjà détectés de beaux
projets qui sortiront sur 2013 et sommes
impatient de participer à l’édition 2014 ! »
Laurent BADIALI - Channel Marketing 
Manager• Croissance importante entre 2012 et 2013

• + d’1/3 des clients d’IT Partners se positionnent sur ce secteur

• Forte augmentation des solutions Cloud (Orange, Numergy, OVH, IBM, …)

• Les acteurs historiques de ce secteur développent de plus en plus d’offres 

orientées services et solutions



Secteur Document:
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« IT Partners reste un incontournable. Un lieu
d’échange et de rencontre, sur les stand du
salon bien sur, mais aussi, et parfois surtout
dans l’espace VIP et lors de la soirée. La très
forte affluence du premier jour pose la
question de la durée du salon : ne faudrait il
pas 3 jours, au lieu de 2 ? »
Gérard de CARVILLE - Directeur Marketing 

• Représentativité stable et solide de ce secteur sur IT Partners depuis l’origine

• Développement des offres : ECM, MDS et MPS

• Approche de plus en plus orientée services et solutions

• Forte montée en puissance des offres de dématérialisation
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Secteur Réseaux et Télécoms:
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Itancia a participé au salon IT Partner 2013 et le bilan
est vraiment positif.
Nous avons pu rencontrer de nombreux revendeurs
des 4 coins de la France pour présenter nos solutions
de communications unifiées et nos services à valeur
ajoutée.
Ce salon est un incontournable et nous souhaitons
faire partie de la prochaine édition pour poursuivre
notre croissance.
Lors de cet évènement, nous avons été élu meilleur
grossiste de l’année catégorie Communication et j’en
profite pour remercier chaleureusement tous les
revendeurs pour leur confiance.
Emmanuel DUBOIS
Marketing & Communications Director

Le bilan IT Partners 2013 se révèle très positif pour Nerim
pour sa 4ème participation consécutive.
un formidable levier commercial pour nos partenaires
et avec plus de 200 revendeurs potentiels rencontrés
Cet événement a été l'occasion de mettre en avant la
qualité de nos solutions et notre nouveau réseau
Européen.
Qualité des contacts, qualité de l'organisation, bref ,
Nerim est toujours sur le chemin de la qualité à tous les
niveaux !
Nous comptons bien etre de nouveau présent l'année
prochaine !
Xavier GROSSETETE

• Marché stratégique en pleine mutation, qui trouve dans IT 

Partners les clés de son avenir : convergence IT & Télécoms

► IT Partners va fortement augmenter la représentativité de ce 

secteur en 2014. L’objectif est d’accompagner les acteurs de ce 

marché et rendre plus visible leurs solutions auprès des 

Intégrateurs IT & Télécoms
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Secteur Logiciels et Services:
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« Suite à notre première participation en tant
qu’exposant au salon IT Partners, nous avons
agréablement été surpris par la qualité des
échanges aussi bien avec les organisateurs, nos
confrères exposants et les visiteurs.
La notoriété du salon nous a permis d’introduire
avec succès la version française de notre solution
SaaS d’IT Management. L’occasion également,
d’avoir des retours sur l’évolution des besoins et
challenges des prestataires IT auxquels AUTOTASK
répond parfaitement.
IT Partners n’est désormais plus une option mais
l’évènement incontournable auquel nous ne
manquerons pas de participer l’année
prochaine. »
Mark BANFIELD – Vice Président International

« Cette année encore, la magie IT Partner a
fonctionné..
Préparation et suivi avant-salon admirablement
conduits par les organisateurs.
Un bel environnement de rencontre, une pluie de
nouveaux contacts parfaitement ciblés, tout a
concouru pour nous au succès de ce salon. »
Maurice BENSOUSSAN - Gérant 

« 2 jours non-stop de rencontres partenaires 
et de démos de notre logiciel de supervision 
Cloud,… Pour notre première participation, 
le salon a tenu ses promesses ! A noter 
l'organisation sans faille des équipes d' IT 
Partners. »
Ludovic FOREAU, Président Satelliz

• Secteur stratégique en constante progression
• Représentativité d’un plus grand nombre d’acteurs
• Les offres Saas sont de plus en plus majoritaires
• Satisfaction importante des clients
• Nombreuses signatures d’accords de distribution
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Secteur Multimédia:
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• Secteur stable

• Développement des marchés d’intégration audio vidéo

• Offres de plus en plus absorbées dans des solutions globales



20

Pour Bosch Security Systems le salon 2013, d’IT Partners a
été bénéfique pour cette première année de
participation en nom propre.
La fréquentation a été bonne et professionnelle. Des
visiteurs intéressés qui venaient découvrir les dernières
nouveautés et les nouvelles technologies.
La communication presse a été efficace et très
importante.
Alexandra BERBERIAN - Directrice de la Communication 
et de la Formation

Ce que ScanSource retient de cette édition 2013 d’IT
Partners, c’est une excellente fréquentation avec des
prospects intéressés et donc des opportunités de business
dans le secteur IT. Nous y sommes actuellement peu
présents et sommes confiants que notre participation aura
des conséquences positives sur le positionnement de notre
marque sur ce marché.
Hélène MICHEL – Marketing Project Manager

IT PARTNERS 2013 a démontré une fois de plus son
caractère incontournable pour la distribution IT. Les
innovations apportées par Reed chaque année offrent
aux revendeurs et à PHILIPS de vrais avantages.
Bravo et rendez vous en 2014
Christophe GABORIT

IT Partners est une occasion unique dans l’année de
recevoir l’ensemble de nos partenaires distributeurs et
rencontrer leur clients afin de leur présenter notre
catalogue Alcatel Business Phones dédié VoIP et
démontrer les performances de nos produits dans un
cadre professionnel. Des journées riches de rendez-
vous qui nous ont permis de lancer officiellement
notre nouveauté Dect Alcatel IP1020. Une nouvelle
édition de ce salon qui a rempli toutes ses promesses.
Jean-Antoine BADIN

L’IT Partners 2013 a été un très bon cru ! nouveaux contacts
très intéressants.
Un rendez-vous incontournable dans les relations BtoB.
Hervé BERTINOT

La suite des témoignages …



64 nouveaux acteurs IT & Télécoms ont 
participé à IT Partners 2013
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Solutions MULTIMEDIA
9 nouveaux

AOC INTERNATIONAL, Be quiet!,  BELKIN, CASIO, K-DISTRIBUTION, 
PELI PRODUCTS, SIDEV, WD, ZOTAC

Solutions RESEAUX et TELECOMS
6 nouveaux

AVER INFORMATION, BOSCH SECURITY SYSTEMS, ITANCIA, M.T.T 
MOBILE TOUT TERRAIN, MAPPING CONTROL, SWYX

Solutions DOCUMENT 
6 nouveaux

CMB, DOCUWARE, MEMJET, MSE, NUANCE, PANTUM EUROPE

Solutions INFRASTRUCTURES
12 nouveaux

CHIP PC TECHNOLOGIES, DELL, EATON, F-SECURE, 
GIGABYTE, NETAPP, NUMERGY, OVERLAP, SANDISK, 

SYNOLOGY, VEEAM, W8PAD

Solutions LOGICIELS ET SERVICES 
31 nouveaux

8 SENS, ABBYY, ADDIS TECHNOLOGIES, AGS BACKUP, 
ARKEIA SOFTWARE, AUTOTASK, BeProductiv, CloudSystem, 
COSERVIT, EVAULT, EVOLIZ.COM, HERMITAGE SOLUTIONS, 

LUNDI MATIN, LVL, NAVAHO, NAVISTA, NET POINT, NUANCE, 
OUT BACKUP, QUERY INFORMATIQUE, REALEASE CAPITAL, 

RG SYSTEMES, SATELLIZ, SINTEL, SPIGRAPH France, 
SYNERWAY, TABLEAU SOFTWARE, TELELOGOS, 

TRUST2CLOUD, UBISTORAGE, ZEENDOC

� Le secteur  LOGICIELS et SERVICES représente à lui seul + 49% des nouveaux acteurs.
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… et également, 

Les dirigeants et adhérents des Principaux Groupements

Les Médias partenaires

Et…
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Les avancées …

2014



mutations du Channel !
IT Partners recrute en permanence les meilleurs profils.

Parmi les nouveaux acteurs de la distribution et des services de la communauté d’affaires d’IT 
Partners sont présents:

• intégrateurs développant une activité d’hébergeur,

• intégrateurs importants ayant pour activité historique le câblage et le déploiement d’infrastructures 
Réseaux & Télécoms,

• web agencies assurant des prestations de développement dans le domaine du SaaS, 

• consultants métiers et apporteurs d’affaires,

• ISV,

• sociétés de prestations informatiques propriétés de grands groupes de distribution.

Les nouveaux acteurs identifiés pour 2014 :

• experts comptables assurant des prestations de services informatiques,

• Cloud Builders, Cloud Application Providers et les Cloud Services Solution Providers,

• consultants fonctionnels,

• sociétés de sécurité assurant elles-mêmes le déploiement de solutions de vidéo surveillance,

• bureaux d’études.
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IT Partners s’adapte constamment aux



Le plan pour 2014…
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• La sécurité des biens et des personnes : quelles solutions adaptées aujourd'hui ?

• La communication unifiée  et la  Visio conférence : quels sont les services proposés ?

• Comment déployer efficacement la VoIP/ToIP et ses nombreuses fonctions ?

• Téléphonie hébergée : simplicité, fiabilité, sécurité ?

• Comment optimiser et garantir la sécurité des données dans le cloud? 

• Sinistre : Quelles sont les solutions pour bâtir un plan de reprise d'activité et de continuité (PRA & PCA) ?

• Cloud Privé, Publique, Hybride, Souverain,… quelle plateforme pour quels besoins ?

• Stockage et sauvegarde : quelles solutions, quelles optimisations et comment répondre à vos clients ?

• Dématérialisation, ECM, MDS & MPS… ou comment s'opère la gestion du document dans le cloud?

• Quels services à valeur ajoutée vendre dans la chaîne du document ?

• Le point de vente: quelles sont les nouvelles opportunités?

• Découvrir les solutions métiers dans le SaaS (ERP, CRM, RH, eCommerce,…)

• Big Data, quelles solutions vendre aujourd'hui ?

Parcours Solutions en 2014*

* Liste provisoire



Audrey Farache
01 47 56 65 18

audrey.farache@reedexpo.fr

Pierre Le Roy
01 47 56 65 21

pierre.le-roy@reedexpo.fr

Sylvie Antomarchi
01 47 56 65 14

sylvie.antomarchi@reedexpo.fr

Saïd Abbadi
01 47 56 65 13

said.abbadi@reedexpo.fr

Aurélie Godas
01 47 56 65 15

aurelie.godas@reedexpo.fr

Franziska Stiebing
01 47 56 65 20

franziska.stiebing@reedexpo.fr

• Service commercial

• Service marketing & communication
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Laurent Eydieu
Directeur de division


